APERCU DETAILLE DU PROJET

1 APERCU DU PROJET
1.1 La société ABC souhaite entreprendre le projet [nom du projet], visant à [objectif du projet]. Le coût total du projet est de [montant en US$ ou en €] et ABC recherche un financement de [montant en US$ ou en € montant] pour pouvoir mettre en œuvre ledit projet. 

1.2 [Citer ici les appuis ou accords déjà obtenus au niveau politique ou d’organismes publics ainsi que toute législation favorable, le cas échéant]

1.3 ABC souhaite obtenir les fonds requis par le biais de financement de type [investissement de capitaux privés ?/ emprunt ?/ autre?]  [Dans l’hypothèse de financement par prise participation au capital: nombre d’actions offertes à l’investisseur potentiel] [Dans l’hypothèse de financement par emprunt: citer les critères attendus et les garanties collatérales proposées par le porteur du projet]
2 LA SOCIETE
2.1 [Nom• Adresse • Tel • Fax • E-mail]

2.2 [Nom de la personne de contact • Tel si différent de celui de la société• Numéro de téléphone domicile• Numéro de téléphone portable]

2.3 [Préciser s’il s’agit d’une société publique ou d’actionnariat privé • Capital social• Capital libéré à ce jour• Ville, N° d’enregistrement, Date d’enregistrement• Indiquer si la société est soumise à une législation particulière ou des autorisations d’exercice spécifiques.]

2.4 [Décrire l’activité principale de l’entreprise. Identifier les propriétaires ou actionnaires détenant plus de 10% du capital]. 

2.5 [Indiquer le nombre d’employés à temps plein et décrire la structure de Management. Préciser le cas échéant, le nom du Président du Conseil d’Administration • le nombre d’Administrateurs, le nom du DG et le nom des directeurs & employés occupant des postes clé ou stratégiques]

2.6 [Présenter succinctement en 4-5 lignes le parcours professionnel des principaux représentants de la société ayant l’expérience nécessaire à la bonne conduite du projet et qui y seront fortement impliqués].

3 MARKETING & CONCURRENCE
3.1 [Décrire l’état de l’offre et de la demande sur le marché considéré, ainsi que les prix de vente envisagés pour chaque produit et/ou service. Fournir des références et des sources crédibles d’analyse comparative et de validation des données statistiques et chiffrées proposées]

3.2 [Le cas échéant, indiquer les impacts socio-économiques et environnementaux du projet]
3.3 [Identifier le marché global, les concurrents et leurs parts de marché à l’heure actuelle, tout en indiquant la stratégie de pénétration du marché]

4 DESCRIPTION DéTAILLéE DU PROJET (BUSINESS MODEL) ET ETAT D’AVANCEMENT
[Brève description, idéalement ½ page à 1 page maximum] 

4.1 [Etat d’avancement des études préliminaires: Faisabilité, Etude de Marché, Stratégies Marketing, Business Plan, Designs, Documents contractuels, etc…]

4.2 [Décrire la localisation du projet et les dimensions du terrain le cas échéant, Propriété foncière, Accès à la route, Proximité du réseau ferré, Aéroports, Rivières et Mers]

4.3 [Décrire les infrastructures existantes ou en cours de développement, parmi lesquelles les services de fourniture d’électricité, d’adduction d’eau potable, voirie & égouts, communications.] 

4.4 [Décrire les étapes successives de développement à atteindre pour maximiser les revenus et les profits.]

4.5 [Décrire les infrastructures principales à mettre en place et les parcelles de terrain à aménager le cas échéant.] 

4.6 [Décrire les phases de Démarrage, Gestion des Operations et Suivi. Inclure les estimations de Personnel et les équipements nécessaires] 

4.7 [Indiquer le planning de développement du projet et l’état d’avancement pour ce qui est des études, des travaux de conception, de la construction, etc. Si disponible, joindre un planning sous forme de diagramme de Gantt]

4.8 [Indiquer le cas échéant les soutiens/aides obtenus des administrations locales et l’état d’avancement pour l’obtention des licences et permis relatifs à l’activité/au projet).

5 EQUIPE PROJET
5.1 [Identifier: Avocats, Comptables, Consultants Financiers & Consultants en Gestion, Auditeurs, agissant pour le compte de la société]

5.2 [Identifier et décrire, le cas échéant, les références et l’adéquation des compétences des intervenants choisis par rapport à différents tâches à accomplir : Designers, Gestionnaires de Construction, Fournisseurs et Sous-traitants, Experts externes, autres….]

5.3 [Identifier et décrire les références et l’adéquation des compétences des collaborateurs]

6 COUTS ET REVENUS DU PROJET

6.1 [Montrer les coûts réels et prévisionnels du terrain, des travaux de conception, des travaux de construction, de la phase de démarrage et de la phase de pilotage des opérations.]

6.2 [Expliquer la planification de la phase de développement, les coûts associés et le temps nécessaire pour générer les premiers revenus]

7 STRUCTURE D’INVESTISSEMENT
7.1 [Présenter la structure d’investissement, en mettant en evidence les investissements déjà disponibles/réalisés, les investissements additionnels requis, ainsi que la part (en pourcentage) de ces investissements rapportés au total des coûts.]

7.2 [Indiquer la part souhaitée d’Investissement en capital par rapport au financement par endettement]

7.3 [Pour les investissements en capital. Indiquer le nombre d’actions (ou le pourcentage de participation au capital) proposé et le Retour Sur Investissement attendu]

7.4 [Pour le financement par endettement, indiquer la durée du prêt, les conditions de prêt souhaitées (taux d’intérêt, modalités de remboursement, etc…) et les garanties collatérales offertes]

7.5 [Lister toutes les tierces parties intégrées à la structure d’investissement ainsi que le montant de leurs participations respectives]

7.6 [Joindre un Tableau de Flux de Trésorerie, permettant de comprendre les besoins en financement additionnels ainsi que les montants requis pour maintenir un solde de trésorerie positif]

8 RISQUES

8.1 [Lister les risques ayant été anticipés ainsi que les moyens de prévention/gestion desdits risques]

9 PROJECTIONS FINANCIERES
9.1 [Joindre sur demande et expliquer (1) Prévisions de Vente, (2) Compte de Résultat prévisionnel, (3) Prévisions de Trésorerie, (4) Bilan prévisionnel, (5) Taux de Rentabilité Interne (TRI ou « IRR ») prévisionnel et Retour Sur Investissement (RSI ou « ROI ») prévu 

9.2 [Pour les projets de développement présentant de faibles garanties collatérales, prière d’indiquer la fortune nette du(des) porteur(s) du projet et la disponibilité de documents financiers / extraits de compte attestant de leur situation financière.]

ANNEXES:

1. Planning projet
2. Estimation des Besoins en Financement
3. Prévisions de Vente
4. Compte de Résultat prévisionnel
5. Tableaux des Flux de Trésorerie & Planning de Libération des Financements
6. Bilan prévisionnel
7. CVs des membres clé du Personnel et de l’Equipe dirigeante (1/3-1/2 page max par personne)

Merci de présenter les données de façon synthétique et de fournir les informations plus détaillées dans les annexes. 
ESTIMATION DES BESOINS EN FINANCEMENT DU PROJET
(exemple pour un projet immobilier, à adapter aux spécificités de votre projet)
	A- COUTS DE DEVELOPPEMENT DU PROJET

	#
	POSTE
	ITEM $M
	COUT GLOBAL $M

	A1
	COUTS DIRECTS DE DEVELOPPEMENT
	
	

	
	1.1-Travaux sur Site

(Préparation des sols, Routes, Parking, Aménagements paysagers, Clôtures)
	
	

	
	1.2-Bâtiments 


(Lister le coût de tous les postes relatifs à la construction)
	
	

	
	1.3-Infrastructures auxiliaires 


(Lister le coût de tous les postes relatifs aux infrastructures axillaires)
	
	

	
	1.4-Infrastructures principales (Energie, Eclairage, Adduction d’eau, Egouts, Communications,)
	
	

	
	1-TOTAL COUTS DIRECTS
	
	

	A2
	COUTS INDIRECTS DE DEVELOPPEMENT
	
	

	
	2.1-Terrain
	
	

	
	2.2-Permis
	
	

	
	2.3-Phase de démarrage (Recrutement, Formation, Equipement)
	
	

	
	2.4-Autre (Si applicable)
	
	

	
	2-TOTAL COUTS INDIRECTS
	
	

	
	Sous-total-1 (coûts directs + indirects)
	
	

	A3
	FRAIS DE GESTION DE PROJET @10-13% du Sous-total-1
	
	

	
	Sous-total-2
	
	

	A4
	MARGE POUR IMPREVUS @15-20% du Sous-total-2
	
	

	A5
	TOTAL COUTS DEVELOPPEMENT DU PROJET
	
	


	B- COUTS OPERATIONNELS DU PROJET

	B1
	Coût des biens et/ou des services
	
	

	B2
	Opérations (Salaires, Fournisseurs, Autres) 
	
	

	B3
	Publicité & Marketing
	
	

	B4
	Acquisition d’actifs
	
	

	
	B-TOTAL COUTS OPERATIONNELS
	
	


	C- REVENUS DU PROJET

	Indiquer les prévisions de revenus par trimestre et expliquer 


	TABLEAU DE FLUX DE TRESORERIE (TFT) en Millions US$
Reference: Voir « Estimation des Besoins en Financement » pour plus de détails



	#
	Item & Description
	TOTAL

US $M
	An
1
	An
2
	An
3
	An
4
	An
5
	An
6
	An
7
	An
8
	An
9
	An
10

	
	SOLDE D’OUVERTURE
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	OPERATIONS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	- C
	
(-) Revenus des opérations 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B
	
Coûts des opérations
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	SOUS-TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A1
	COUTS DIRECTS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
1.1-Travaux sur Site

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
1.2-Bâtiments 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
1.3-Infrastructures auxiliaires
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
1.4-Infrastructures principales 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	SOUS-TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A2
	COUTS INDIRECTS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
2.1-Consultants
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
2.2- Terrain
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
2.3-Permis
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
2.4-Phase de démarrage
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	SOUS-TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A3
	FRAIS DE GESTION DU PROJET 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	A4
	IMPREVUS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	FRAIS DE CONSULTING (3%)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL COUTS DU PROJET
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL FONDS REQUIS 
& LIBERATION DES FONDS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	SOLDE DE TRESORERIE
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


